
أساسيات العقود: إتقان التفاوض والصياغة



أساسيات العقود: إتقان التفاوض والصياغة

مقدمة

الكورس هذا يقدم بنجاح؟ التعاقدية العلاقات إدارة وكيفية العمل لعقود الأساسية العناصر لأهمية عميق فهم في ترغب هل

الأداء وإدارة القوية، التعاقد مستندات وصياغة العقد، على التفاوض ذلك في بما للتعاقد، الأساسية المراحل على شاملة نظرة

لإدارة فعّالة استراتيجيات إلى بالإضافة صياغتها، وكيفية العقود على التفاوض في أساسية مهارات خلاله من ستكتسب التعاقدي.

النزاعات والتعامل مع التحديات في بيئة الأعمال المعاصرة.

المعقدة. الأعمال بيئة في والتفوق التكيف على قدرة أكثر سيجعلك مما التفاوض، في الآخر الطرف نظر وجهة تبني من ستتمكن

في مهاراتك لتحسين مستعداً ستكون العقود، على للتفاوض فعالة استراتيجية بناء وكيفية الأساسية العقد عناصر تعلم خلال من

إدارة العقود وتجنب التحديات القانونية المستقبلية.

أهداف الدورة

فهم عملية التفاوض على العقود بشكل متكامل قبل الشروع في صياغة العقود.•

تطبيق أدوات وتقنيات فعّالة للتفاوض على العقود وإدارة العقود.•

تعلم كيفية صياغة وتعديل بنود العقد باستخدام أمثلة من الواقع.•

تحسين مهارات الكتابة القانونية لتوضيح وتوضيح الشروط التعاقدية.•

تطوير استراتيجيات لتجنب وحل النزاعات باستخدام تقنيات متقدمة في التفاوض.•

تحليل الآليات التعاقدية باستخدام لغة بسيطة وقوية.•

على قدرتك يعزز مما العقود، إدارة في مهاراتك لتعزيز اللازمة الأدوات تمنحك بل التعاقد، أساسيات فقط لك تقدم لا الدورة هذه

التفاوض بأعلى مستوى من الكفاءة.



محاور الدورة

اليوم الأول: أساسيات العقود والتفاوض

فهم العقود: استكشاف العناصر الأساسية للعقد وهياكله والسياق التجاري الذي يحدد شروط العقد.•

•.BOOT التفاوض على الصفقة: تعلم المبادئ الأساسية للتفاوض واستكشاف حلول مبتكرة مثل عقود الشراكة وعقود

إغلاق الصفقة: فهم صلاحية التوقيع، مبادئ الوكالة، والمتطلبات الشكلية اللازمة لإتمام العقد.•

اليوم الثاني: استراتيجيات التفاوض وتقنيات صياغة العقود

استراتيجيات التفاوض: تطوير استراتيجيات للتعامل مع الحالات المعقدة في التفاوض على العقود.•

صياغة العقود: تعلم كيفية هيكلة الوثائق التعاقدية، وضع تسلسل الشروط، وتعديل النماذج القياسية.•

تأهيل العقود: إدارة التعديلات والحصول على رؤى حول سوابق العقود الدولية.•

اليوم الثالث: الأساسيات في الصياغة القانونية

خصائص العقود الفعالة: التعرف على سمات العقود المدروسة والمكتوبة بشكل جيد.•

في• القياسية والشروط الضروري" و"من "يجب" مقابل "سيجب" مثل: الرئيسية المصطلحات فهم القانونية: الصياغة لغة

العقود.

المتطلبات الشكلية للعقود الملزمة: فحص الهيكلية وأهمية الوضوح في الكتابة القانونية.•

اليوم الرابع: التطبيقات العملية وحل المشكلات

رؤوس الموضوعات Heads of Terms: تعلم كيفية استخدام الوثائق التمهيدية بفعالية.•

العقود عبر الحدود: فهم الفروق في التوزيع، المشاريع المشتركة، واتفاقيات الوكالة عبر الدول.•

حل المشكلات في العقود: تحديد الأخطاء وإصلاحها أثناء إدارة المخاطر المرتبطة بالعقود.•

اليوم الخامس: إدارة العقود وحل النزاعات

إدارة العقود بشكل فعال: إجراء تقييمات للمخاطر، تعيين المسؤوليات، وإدارة الأخطاء.•

التحكيم،• مثل الخارجية والخيارات الداخلية التفاوض استراتيجيات واستكشاف المحتملة القضايا على التعرف النزاعات: حل

الوساطة، والتقاضي.

خلاصة الدورة والأسئلة: مراجعة أبرز النقاط التي تم تعلمها وإتاحة الفرصة للأسئلة.•



لماذا يجب عليك حضور هذه الدورة؟ الايجابيات والسلبيات!

الأدوات• أهم أحد العقود على التفاوض مهارات تُعد المعاصر، الأعمال عالم في العقود: على التفاوض مهارات تحسين

التفاوض استراتيجيات استخدام من ستتمكن الدورة، هذه خلال من الأطراف. لجميع مرضية حلول إلى التوصل لضمان

العقودي بفعالية لضمان أفضل الشروط لك ولشركائك.

للعقد• الأساسية العناصر على التركيز مع ودقيقة، واضحة قانونية عقود كتابة كيفية تعلم العقود: صياغة مهارات صقل

التي تضمن الأمان القانوني.

صحيح• بشكل العقود تطبيق لضمان المخاطر وتحليل العقود إدارة مهارات اكتساب العقود: إدارة استراتيجيات تعلم

والحفاظ على الامتثال.

من• يقلل مما والوساطة، التحكيم مثل فعالة بطرق النزاعات لحل وتقنيات أدوات اكتساب فعال: بشكل النزاعات تسوية

الحاجة إلى اللجوء إلى القضاء.

الخاتمة

لمواكبة اللازمة والمهارات الأدوات ستمنحك الدورة هذه فإن عليها، والتفاوض العقود إدارة في خبيرًا تصبح أن في ترغب كنت إذا

أدائك تحسين من ستتمكن القوية، العقود وصياغة التفاوض، تقنيات في التعمق مع التعاقد. في والعملية القانونية المتطلبات

في مهاراته لتطوير يسعى شخص لأي عنها غنى لا فرصة الدورة هذه يجعل مما الأعمال، مجال في نجاحاتك وزيادة المهني

التعاقد.

من خلال التركيز على أساسيات التعاقد و إدارة العقود، ستصبح أكثر قدرة على اتخاذ قرارات استراتيجية وتحقيق نتائج

متميزة في أي صفقة تجارية. انضم الآن وابدأ في بناء مستقبلك المهني بثقة!

الأسئلة الشائعة

ما هي العناصر الأساسية للعقد، ولماذا تُعد مهمة؟

توضح التعاقدية. الالتزامات ووضوح والمشروعية، والمقابل، القانونية، والأهلية والقبول، الإيجاب للعقد الأساسية العناصر تشمل

صياغة كيفية فهم على المشاركين تساعد كما قانونيًا، ملزمًا العقد تجعل التي الجوهرية والعناصر العقود أساسيات الدورة هذه

اتفاقيات قوية تدعم العلاقات التجارية وتحد من النزاعات المستقبلية.



لماذا تُعد مهارات التفاوض على العقود ضرورية للمهنيين؟

وتعزيز المخاطر وتقليل التعاقدية الشروط أفضل تحقيق على المؤسسات تساعد التي المهارات أهم من العقود على التفاوض يُعد

ناجحة اتفاقيات إلى للوصول المستخدمة الممارسات وأفضل العقود على التفاوض مهارات المشاركون يتعلم التجارية. العلاقات

تحقق مصالح جميع الأطراف بطريقة احترافية وفعالة.

ما الاستراتيجيات والتقنيات التي تغطيها الدورة في التفاوض على العقود؟

أصحاب وتحليل للتفاوض، التخطيط ذلك في بما العقود، على التفاوض وتقنيات استراتيجيات من متقدمة مجموعة الدورة تغطي

على التفاوض خطوات على المشاركون يتعرف كما المشتركة. الحلول وبناء الاعتراضات، مع والتعامل المخاطر، وإدارة المصلحة،

العقود وكيفية تطبيق منهجيات عملية تساعد على تحقيق نتائج تفاوضية أفضل.

هل تتناول الدورة إدارة العقود وأدوار فريق التفاوض؟

النزاعات. وتسوية المخاطر، وإدارة والامتثال، الأداء، وإدارة التنفيذ، متابعة ذلك في بما العقود، إدارة أساسيات الدورة تتناول نعم،

التعاقدية العملية نجاح لضمان الأطراف مختلف بين التعاون وأهمية العقود على التفاوض فريق ومسؤوليات أدوار توضح كما

وتحقيق القيمة المرجوة من العقد.

من هم الأشخاص المناسبون لحضور هذه الدورة؟

الأعمال، ومديري القانونيين، والمستشارين المشاريع، ومديري المشتريات، ومتخصصي العقود، لمديري مناسبة الدورة هذه تُعد

شهادة أو تدريب على الحصول في الراغبين تفيد كما إدارتها. أو عليها التفاوض أو العقود إعداد في المشاركين المهنيين وجميع

متخصصة في التفاوض على العقود وتطوير مهاراتهم في إدارة العلاقات التعاقدية بفعالية.


